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Mme Flavie PRIEUR 
        11 rue Pablo Picasso  

57970 BASSE HAM 
       
 

Metz, le 13 mars 2024 
 
 
Objet : Lettre de recommandation 
 
Madame, Monsieur, 
 
En tant que Directeur de l’établissement NEGOCIANCE BUSINESS SCHOOL, j’ai eu l’honneur de compter parmi 
nos étudiants en alternance au sein de la session de Bachelor Responsable Marketing et Commercial Spécialisé 
en Acquisition Numérique, Mme Flavie PRIEUR. 
 
Assidue, curieuse et enthousiaste, Flavie fait l’unanimité au sein de la communauté pédagogique de notre 
établissement et a toujours fourni un travail de qualité, qu’il s’agisse de projets individuels ou collectifs.  
Son parcours académique est marqué par une rigueur et une passion indéniables pour les domaine du commerce 
et marketing. Elle a suivi ses cours avec diligence, s'impliquant activement dans les discussions en classe et 
cherchant constamment à approfondir sa compréhension des concepts abordés. 
 
Flavie est également exemplaire sur le plan professionnel, les retours de son entreprise d’accueil en contrat 
d’apprentissage faisant état d’une réelle implication et de rigueur. 
 
Au-delà de ses réalisations académiques et professionnelles, Flavie se distingue par ses compétences 
interpersonnelles et son leadership. Elle est une communicatrice efficace, capable de collaborer avec ses pairs 
pour atteindre des objectifs communs. Son intégrité, sa fiabilité et son sens du travail d'équipe ont été salués à 
maintes reprises par ses enseignants et ses camarades. 

 
Pour toutes ces raisons, je me permets de vous conseiller d’étudier attentivement la candidature de Flavie 
PRIEUR, qui saura, sans aucun doute, partager son dynamisme au sein de votre établissement.  
 
Je reste bien évidemment à votre disposition pour tous renseignements utiles et vous prie de bien vouloir agréer, 
Madame, Monsieur, l'expression de mes salutations distinguées. 
 
 
 
 
 
___________________________________________ 
Pour NEGOCIANCE, 
Maxime MARION – Directeur
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